
AMOSTRA DEMONSTRATIVA

Mapa Digital
de Mercado

Amostra demonstrativa

Inteligência de mercado a partir de sinais públicos observáveis.

Leitura de mercado local para clínicas e negócios de alto valor.

Clínica de estética — sua cidade

Material demonstrativo

Dados simulados ou adaptados para fins de apresentação.

Converte Clínica
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O que esta amostra 
demonstra
Uma leitura reduzida de sinais públicos de mercado.

Esta amostra apresenta, em formato resumido, como o Mapa Digital de Mercado 
organiza sinais públicos de um mercado local para apoiar decisões mais claras em 
clínicas de estética, harmonização facial e estética facial.

A leitura demonstrativa mostra como informações visíveis ao público podem ser 
reunidas, comparadas e interpretadas com prudência, sem entregar o relatório 
completo.

Nesta amostra, você verá exemplos de:

• presença pública de concorrentes;
• clareza de oferta e posicionamento;
• sinais de preço e camadas comerciais;
• padrões de comunicação;
• oportunidades prioritárias para uma clínica.

Nota de cautela

Os dados deste material são simulados ou adaptados para demonstração. Em projetos reais, a análise 
considera fontes públicas, rastreáveis e delimitadas conforme cidade, segmento e escopo contratado.

Mapa Digital de Mercado — Amostra demonstrativa
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Resumo executivo 
demonstrativo
O tipo de síntese que o Mapa Digital entrega.

Em mercados locais de estética, a percepção de valor nasce da combinação 
entre presença pública, clareza da oferta, autoridade percebida, prova social e 
condução comercial.

Achados demonstrativos:

• Parte do mercado comunica procedimentos de forma genérica.
• Alguns concorrentes se destacam por unir presença digital, consistência e oferta bem 
apresentada.
• Preços públicos aparecem de modo pontual, muitas vezes em campanhas, pacotes ou 
chamadas “a partir de”.
• Há espaço para uma comunicação mais consultiva, autoral e orientada à confiança.
• A percepção de valor começa antes do atendimento no WhatsApp.

O Mapa Digital organiza sinais para que a clínica enxergue com mais clareza como 
aparece, como pode ser percebida e quais pontos merecem atenção estratégica.

Mapa Digital de Mercado — Amostra demonstrativa



04

Como o mercado aparece 
publicamente
Exemplo de organização de sinais visíveis.

A tabela abaixo exemplifica como concorrentes podem ser organizados a partir de sinais 
públicos observáveis. Esta página apenas registra a presença pública de forma comparável.

Referência
demonstrativa

Canal principal Presença
pública

Clareza
da oferta

Sinal observado

Clínica A Instagram
+ Google Maps

Alta Média boa visibilidade, mas oferta pouco específica

Clínica B Instagram Média-alta Alta comunicação clara e foco em procedimentos 
premium

Profissional C Instagram Média Média presença constante, diferenciação ainda 
discreta

Clínica D Site
+ Google Maps

Média Alta estrutura institucional clara e canais definidos

Profissional E Instagram Baixa Média nicho identificável, com baixa recorrência de 
conteúdo

Nota de cautela

Presença pública não indica qualidade técnica, segurança clínica ou superioridade profissional. Ela mostra 
apenas sinais visíveis de comunicação, posicionamento e facilidade de ser encontrado.

Mapa Digital de Mercado — Amostra demonstrativa
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Sinais de preço e camadas de 
oferta
Como preços públicos ajudam a ler o posicionamento comercial.

Em mercados locais, preços de procedimentos estéticos aparecem de forma parcial, promocional 
ou pouco padronizada. Ainda assim, esses sinais ajudam a entender portas de entrada, ofertas 
intermediárias e propostas de maior valor percebido.

Procedimento
ou oferta

Faixa pública
demonstrativa

Camada sugerida Leitura comercial

Toxina botulínica R$ 499 a
R$ 999

Entrada /
recorrência

chamada inicial de demanda

Preenchimento facial R$ 600 a
R$ 1.200

Intermediária varia conforme área, técnica e apresentação

Bioestimuladores R$ 750 a
R$ 1.950

Valor agregado exige maior explicação e confiança

Skinbooster /
regenerativos

R$ 129 a
R$ 299

Entrada estética comum em campanhas pontuais

Protocolos
combinados

R$ 1.500+ Premium /
avaliação

depende de diagnóstico e construção de valor

Nota de cautela

Valores “a partir de”, parcelamentos, campanhas, sessões avulsas e pacotes não devem ser comparados como 
preços equivalentes. A leitura considera contexto, fonte e forma de apresentação.

O preço, isoladamente, raramente explica o posicionamento. Em estética, a forma como a oferta 
é apresentada também molda a percepção de valor.

Mapa Digital de Mercado — Amostra demonstrativa
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Leitura estratégica dos 
padrões encontrados
Da evidência pública à interpretação comercial.

Depois de organizar os sinais públicos, o Mapa Digital permite observar padrões de mercado. A 
leitura não declara quem é melhor; ela ajuda a entender como diferentes presenças disputam 
atenção, confiança e demanda.

Padrão demonstrativo O que sugere Atenção estratégica

Presença forte com
oferta genérica

O perfil aparece, mas diferencia pouco. Reforçar método e proposta de valor.

Presença média com
oferta clara

A comunicação é compreensível, mesmo sem 
grande audiência.

Transformar clareza em autoridade.

Oferta apoiada em
preço de entrada

O primeiro contato tende à comparação de 
valores.

Conduzir a conversa para valor e contexto.

Comunicação
consultiva

O conteúdo prepara melhor o paciente. Ampliar confiança antes do atendimento.

Marca institucional
organizada

Canais e informações públicas passam mais 
segurança.

Usar consistência como ativo comercial.

A leitura central é simples: há espaço para construir autoridade, clareza de oferta e 
percepção de valor antes da conversa comercial.
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Oportunidades prioritárias 
para a clínica
Caminhos estratégicos que podem surgir a partir da leitura.

A partir dos sinais observados, o Mapa Digital pode indicar prioridades de comunicação e 
posicionamento. As oportunidades abaixo são demonstrativas e dependem da análise completa da 
clínica, da cidade e do segmento.

1 Reforçar posicionamento

Deixar claro quem a clínica atende, que experiência oferece e por que sua abordagem merece 
confiança.

2 Melhorar percepção de valor

Fortalecer autoridade, prova social, critérios de escolha e explicação dos benefícios.

3 Ajustar conteúdo público

Ajudar o paciente a entender diferenças entre procedimentos, indicações, cuidados e limites de 
comparação.

4 Preparar o WhatsApp comercial

Conduzir conversas que chegam pelo preço para contexto, necessidade, avaliação e valor percebido.

5 Orientar anúncios com mais precisão

Explorar lacunas reais do mercado, em vez de apenas repetir tendências ou imitar concorrentes.

A função da leitura é mostrar onde a clínica pode priorizar atenção com mais consciência 
estratégica.

Mapa Digital de Mercado — Amostra demonstrativa
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Limitações, uso responsável
e próximo passo
Uma leitura baseada em sinais públicos exige prudência.

Para uma interpretação responsável, é importante registrar os limites deste tipo de análise.

• A leitura utiliza apenas informações públicas disponíveis no momento da coleta.
• Publicações, preços, canais, ofertas e posicionamentos podem mudar ao longo do tempo.
• A análise não acessa agendas, prontuários, faturamento, contratos, sistemas internos ou dados 
privados.
• A amostra não avalia qualidade técnica, segurança clínica, regularidade documental ou resultado de 
procedimentos.
• Os exemplos apresentados são simulados ou adaptados para demonstrar a lógica do produto.

O Mapa Digital de Mercado ajuda clínicas a enxergar como seu mercado aparece publicamente: 
quem se destaca, como as ofertas são percebidas, que sinais moldam valor e onde podem existir 
oportunidades de posicionamento.

Próximo passo

Se você deseja entender como a sua clínica aparece dentro do próprio mercado local, a Converte 
Clínica pode organizar uma leitura específica para sua cidade e segmento.

Quero entender meu mercado

Mapa Digital de Mercado — Amostra demonstrativa
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